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QSPSummlt industria téxtil vai gerar outro emprego

0 desafio da industria foi um dos temas que suscitou maior atengdo dos participantes
no QSP Summit que, hoje, comeg¢ou na Exponor.
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E muito peld wtilizagdo de recurses que garantem uma comunicaclo eficaz, Sgil e eficiente baseads em tecnologia € vtilizagdo das redes sociais no
processo comercial. “Sé com instrumentos poderosos poderemos comunicar e saber comunicar”, reforgou o empresario de Famalicio.

“Fez-se tanto em pouco tempo com a tecnologia de que
nada sera igual ao passado.”

N3o tem dividas de que “fez-se tanto em pouco tempo com 3 tecnologia de que nada serd igual 30 passado”. Admite que 3 Inddstria em geral e 3

téxtii em particular possam gerar “outro emprego por forga da escolaridade dos potenciais tradalhadores”.

O optimismo do lider da Riopele sobre o futuro industrial portugués foi Justificado com base em tendéncias que se acentuam, como o facto de o
mercado alemdo ter apostado em COMPrar 3 empresas mais proximas, como as portugueses, Uma atitude reforgada recentemente como

estratégia global.

Agatha Ruiz de Ia Prada, conhecedora da Inddstria téxtll portuguesa que elogiou, dizendo “ter muito respeito pelo tecido industrial” que soube
sobreviver ¢ mantér-se 0 que n3o aconteceu com o sector téxtil espanhol, também reconheceu que “os intermedidrnos entorpecem a relagio
comercial” e adiantou que hd “uma pogdo MAgca” que tem 3judado € ajuda as empresas exportadoras portugueses, que "é 3 capacidade de

satisfazer, de pronto, uma encomenda”.

Essa serd a base que sustentara o negdcio, uma vez que 0 mundo n3o corre depressa mas multo depressa. € os produtores para manter fiéis os
seus clientes tém de ser ripldos nas respostas que dio, € Citou que anteés “0s matrnmanios eram pard uma vida, hoje os matnmaonios j§ s8o para

um dia”.

Ter marcas ou apostar no private /abel, saber vender, e acrescentar valor aos produtos, manter pregos e ndo ceder aos clientes que os querem

sempre baixar, sdo desafios do presente e do futuro e que podem manter a Indistria nacional nos melhores mercados Internacionals.

2021 Guimardes, agora!

Partilhe a sua opinido nos comentarios em baixo!



